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温州连锁眼镜创业品牌店方案价格

发布日期: 2025-09-24

开眼镜店注意事项：一、资质证件，目前开眼镜店仍需营业执照、中级验光员资格证、中级
定配工资格证，但税务登记证、生产许可证已经取消。二、选址装修，这是十分关键的，要知道
同一条街，两边的生意可能都不一样。一定要从方位、上下游、进出口等多方面选择店面位置，
装修则影响着客户体验和产品销售效果。三、设备货品，眼镜店需要购买加工、验光设备，长期
采购进货，这方面的渠道非常重要。如果有资源，二手设备可以省去数万元的成本，而眼镜商品，
则事关眼镜店存亡。四、运营管理，这是很多创业者忽视的一个，实际上开店只是第1步，真正让
眼镜店能赚钱才是重要的事，运营管理，包括产品布局摆放、进货铺货、员工培训、活动策划等
等是非常重要的。五、加深学习，不论是验光配镜的技术、眼镜知识了解，还是行业发展趋势、
店铺运营技巧，都要求创业者不断学习，成长。光靠培训机构几个月的速成学习是不够的，就算
加盟品牌能提供帮助，也是有限的，不可能面面俱到。眼镜店是自己的，做得好不好，之后还是
看自己的水平。眼镜连锁店创业需要掌握店内营运流程。温州连锁眼镜创业品牌店方案价格

加盟眼镜店的注意事项：产品的选择，很多眼镜个体户在眼镜产品的选择上并不严格，往往
会采购到一些款式老旧、镜腿容易破损、镜架表面容易脱漆的产品，而现在的人们追求时尚感的
热度非常强烈，如果以这样的产品展示于消费者，长时间后必定会被淘汰。因而建议如果不会选
择产品的眼镜店主，可以加盟一些大型品牌连锁店，眼镜店的形象和产品的采购就是现成的。当
然有眼光的，可以多采购一些来自不同眼镜品牌的产品，国内外的时尚品牌、有名品牌皆可，不
过要视周边的消费人群和消费能力而定，切忌因为采购成本过高导致压货。温州连锁眼镜创业品
牌店方案价格创业者经营好一家眼镜连锁店要活用广告，抢尽眼球。

眼镜连锁店升级的关键点：第1，陈列数量要精。对于部分眼镜连锁店经营者来说，总是试图
通过陈设放尽可能多的商品，给消费者传递一种“应有尽有”的感觉。事实上，随着人们的审美
需求进一步提升，人们更希望看到的是精品。有时，精简，反而是更高境界的美。第二，陈设道
具要巧。任何一个成功的陈设方案，必然是商品与道具的完美结合。小编认为，选择适合的道具，
会为商品的陈设锦上添花，增色不少。比如，假设主打商品是女式太阳镜，不妨在陈设的时候选
择更多女性的元素加以点缀，比如口红、花瓶、耳环、水晶等。如果是在夏天，不妨增添阳光、
沙滩等夏季元素，让人身临其境，瞬间提升购买欲。

创业者开眼镜连锁店要掌握哪些知识点？创业者要开好一家眼镜连锁店，第1你要有一个过硬
的技术，没有专业的技术水品不但自己的店很难经营，而且也是对客户的不负责任。第二是证件，
这是让顾客看到你的技术的一个证明，用什么来让顾客放心的在你这里配镜，那就是证件了。第
三是设备，现在配镜都是自动化的，一套好的设备不只让你的技术发挥的更好也能提高工作效率，
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让你赚更多的钱。第四是经营，再好的项目如果没有好的经营方式都会做死，而再烂的项目有了
好的经营都能做得非常红火。开眼镜店需要的所有资质证件：必须配有持有验光、定配证书的验
光、定配人员。

开眼镜店怎么才能吸引顾客？1、选址。顾客能否走进你的店内，一个较大的原因就在于去你
的店里是否方便。举个例子，两家同样规模的店，你的店铺在学校门口，另一家在离学校500米外
的地方，那么来你店内的顾客肯定比500米外的那家更多。但很多情况下，你才是那个500米外的
店铺，这种时候就需要你当机立断：如果学校附近只有一两家店铺且规模不大，你虽然在距离上
不占优势，但还有和它们一争高下的机会；如果学校附近已经有四五家甚至更多的眼镜店，且竞
争激烈时，你就要好好考虑一下是不是要换个地址了。2、定位。假设你开在了学校附近，那么你
所面对的群体就是学生，你要思考什么样的产品是符合学生购买行为的？大多是以中低档的产品
为主，外观时尚新颖，除此之外辅以少量中高等产品，因为你的市场不单单是学校，还有周围的
许多住户。当然，这还不够，因为这还没有凸显出你与别人的不同，还没有足够的特色。开眼睛
位置尽量择选择较少横街和障碍物的一面。温州连锁眼镜创业品牌店方案价格

开眼镜店要注意：店面、资金、货源、人员配备、产品的质量要保障到位。温州连锁眼镜创
业品牌店方案价格

眼镜连锁店创业者应掌握的眼镜陈列技巧：1.系列技巧。产品按品牌系列进行陈列，不但有
利于品牌形象集中展示，树立品牌形象，而且也有利于客户挑选，提高成交率。2.疏密技巧。陈
列也要讲究疏密，疏可走马，密不透风。档次高的产品的陈列通过技巧，给产品留下足够的气场
空间，甚至通过道具衬托，做到疏可走马的高贵。中低端产品的陈列要根据产品的颜色和造型分
类进行编排布阵，思索陈列数量时，要以各商品的“较低陈列量”为前提，普通八成满即可，尽
量既能吸引客户又不会显得太乱太挤。温州连锁眼镜创业品牌店方案价格


